


打造“乡博汇+N”市场生态，让卖的卖得好，让买的买得到！

乡 博 汇
再遥远的乡村，

也能寻找到我们喜爱的乡村好产品！



◎乡博汇服务
乡博汇，再遥远的乡村，也能寻找到我们喜爱的乡村好产品！为更好的助力乡村全面振兴，乡博汇围绕服务乡村
产业上水平，帮助乡村企业卖产品，助力乡村发展找资源三大主题搭建“乡博汇+N”的服务生态集群，助力各地
推进乡村全面振兴。

➫名称：特约供应商
（一）适应对象：生产企业、电子商务公司、品牌代理商、合作社等。
（二）服务描述
1.推广宣传企业和产品。在乡博汇网站www.ailime.com编发企业信息。在“乡博汇”、“乡博汇热播”公众号和
视频号推广企业及产品。
2.产品上架销售。产品上架乡博汇销售平台，随时更新维护。做好产品销售。
（三）预期效果
1.企业形象得到提升，企业品牌和产品品牌市场影响力不断扩大。
建立了新的产品销售渠道，销售市场不断扩大。

➫名称：品牌知名计划
（一）适应对象：地方政府、品牌企业、生产企业等。
（二）服务描述
1.为区域公共品牌提供规划设计推广传播服务
（1）规划设计。为地方政府区域公共品牌提供规划设计方案。
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（2）推广传播。通过乡博汇茶业出口平台、全球贸易平台、茶和咖啡博览会平台和全球推广传播中心国内国际融媒体推广传

播。

2.为企业品牌提供规划设计推广传播服务

（1）规划设计。为企业提供品牌规划设计方案。

（2）推广传播。根据企业经营行业，通过乡博汇茶业出口平台、全球贸易平台、茶和咖啡博览会平台和全球推广传播中心国

内国际融媒体推广传播。

3.为产品品牌提供规划设计推广传播服务

（1）规划设计。为企业提供产品品牌规划设计方案。

（2）推广传播。通过乡博汇茶业出口平台、全球贸易平台、茶和咖啡博览会平台和全球推广传播中心国内国际融媒体推广传

播。

4.为品牌企业拓展市场，开展品牌消费活动。

（1）网上消费活动。在乡博汇网站和销售平台创建企业品牌消费活动专栏，推广品牌，促进产品销售。

（2）实地消费活动。在雄安举办品牌消费活动，对接京津冀市场，推广品牌，拓展销售渠道，促进产品销售。

（3）推广传播。在“乡博汇”、“乡博汇热播”公众号和视频号，编辑报道消费活动动态，推广企业品牌和产品。

（三）预期效果

1.明确品牌的目标和定位，建立品牌管理体系，通过持续品牌管理，不断提升品牌价值和市场地位。

2.品牌在国内和国际市场得到推广传播，品牌影响力得到提升。

3.产品对接国内国际新市场，寻找到新的销售渠道。
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➫名称：产品销售专场

（一）适应对象：地方政府、电商公司、企业、经理人

（二）服务内容概述：

1.企业专场。企业可以自主申请创办以企业为主办单位的推广销售平台。在乡博汇销售平台集中展示销售产品。

2.经理人推广销售专场。本专场专门设立个人销售专场，可以自主申请创办以一个地方公共品牌为主要形式和以一

个机构为主办单位与组织方的推广销售平台。

3.特约供应商服务。享受特约供应商服务，推广宣传企业和产品，销售产品。

（三）预期效果

1.品牌推广传播。企业品牌、产品品牌得到推广传播，提升品牌知名度。

2.产品销售。建立了新的产品销售渠道，销售市场不断扩大。

➫名称：雄安全国地方专馆

（一）适应对象：地方政府、地方电商综合服务中心

（二）服务描述

1.地方专馆。地方政府可以申请创办以一个县（市）域为名称的雄安地方专馆。在乡博汇销售平台和雄安机遇平台

雄安全国地方专馆建立链接。

2.特约供应商服务。享受特约供应商服务，推广宣传企业和产品，销售产品。
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3.对接京津冀。地方政府入驻雄安新区，立足雄安，对接京津冀市场，拓展销售渠道。传播区域公用品牌、企业品

牌和产品品牌。

（三）预期效果

1.品牌推广传播。区域公共品牌、企业品牌、产品品牌得到推广传播，提升品牌知名度。

2.产品销售。建立了新的产品销售渠道，销售市场不断扩大。

3.渠道拓展。对接京津冀市场，拓展销售渠道，与京津冀批发商、央企、单位、大学等建立合作关系。

➫名称：雄安遇见你

（一）适应对象：生产企业

（二）服务描述

1.推广宣传企业和产品。在乡博汇网站www.ailime.com编发企业信息。在“乡博汇”、“乡博汇热播”公众号和视频号推广企

业及产品。

2.产品上架销售。产品上架乡博汇销售平台和雄安机遇平台，随时更新维护。做好产品销售。

3.品牌展示。企业品牌在雄安机遇平台展示。

4.对接京津冀。在雄安区域销售中心举办产品展销活动，对接京津冀市场，拓展销售渠道。

（三）预期效果

1.品牌推广传播。企业品牌、产品品牌得到推广传播，提升品牌知名度。

2.产品销售。建立了新的产品销售渠道，销售市场不断扩大。

3.渠道拓展。对接京津冀市场，拓展销售渠道，与京津冀批发商、央企、单位、大学等建立合作关系。
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➫名称：乡村振兴军团显身手

（一）适应对象：计划开发乡村市场的各类企业

（二）服务描述：

“建设未来乡村-我们一起来！”，参加“振兴乡村军团显身手”活动。共同用我们的双手与智慧，推动乡村发展，

建设未来新乡村。

1.申请项目类型。投资引智、规划设计、数字乡村、致富项目、科技转化、农机装备、品牌设计、优良品种等。

2.全国推广企业及服务和产品。在乡博汇网站www.ailime.com编发企业信息。在“乡村好产品合作平台”、“财富

金桥发展未来乡村”公众号和视频号推广企业及及提供的服务和产品。企业将优先获得走进乡村，拓展事业的机会。

3.项目和产品纳入财富金桥组织的乡村振兴项目。优先参与财富金桥组织的乡村振兴服务项目，一起建设未来新乡村。

（三）预期效果

1.企业和品牌得到推广传播。提升了企业和品牌知名度。

2.企业产品和服务对接特色村庄，与地方建立合作关系。

3.拓展了产品销售渠道。

➫名称：代理经理人

（一）适应对象：协会/商会、单位、个人

（二）服务描述

1.推广销售服务产品。面向企业推广销售服务产品。2.合同签订。代表乡博汇与客户签订合同。

3.三方工作联系。在微信群接洽后续产品上架及订单发货等工作。
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◎ 智库服务
雄安财富金桥智库立足为雄安新区社会经济发展服务，为京津冀一体化发展服务，为全国各地方政府社会经济发展、
为龙头企业转型升级服务，为推动一带一路与全球合作服务。由国家相关机构专业人员、地方领导、大学知名学者、
海外学者专家与知名企业家、国内知名企业家及相关领域知名人士组成。开展理论与政策研究，为社会提供智力服务
的咨询机构。由雄安财富金桥智库有限公司运营管理。

➫名称：十五五发展区域发展规划与专项规划
（一）适应对象：地方政府
（二）服务描述：为地方编制十五五发展规划。
（三）成功案例：湖北有关县市区域发展规划，四川邻水乡村振兴战略规划，广西梧州万寿区未来新乡村发展战略研
究等。

➫名称：区域战略咨询
（一）适应对象：地方政府
（二）服务描述：区域总体策划，全域旅游策划，产业发展策划，编制区域发展战略规划，编制产业发展战略规划等。
（三）成功案例：湘西州茶产业，湖南稻米，河南光山茶业，贵州省茶业，贵州铜仁茶业，中国创意旅游农业发展，
在蒙古国创建中国现代综合农业产业示范区发展战略研究等。

➫名称：项目战略咨询
（一）适应对象：地方政府
（二）服务描述：文旅康养项目，特色小镇项目，农业项目，乡村振兴项目，田园综合体项目等。
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（三）成功案例：广西农业产业，湖南湘西北现代农业示范区，青海现代农产品物流园区，广东连南生态特色产业

创新（试验）发展示范区，曾家河田园综合体，星光音乐特色小镇，昕泰田园综合体及园区，湖南桅子产业集群等。

➫品牌战略咨询

（一）适应对象：地方政府

（二）服务描述：品牌规划，品牌设计，品牌全球推广传播等。

（三）成功案例：湖南桃源茶业 区域公共品牌全球推广传播，陕西略阳乌鸡区域公共品牌规划设计与运营研究等。

➫培训

（一）适应对象：地方政府

（二）服务描述：党政干部培训。

（三）成功案例：2024年北京市通州区农民合作社专题培训班，全国农技推广骨干培训班，中国热带农业科学院青

年干部培训等。

➫品牌规划设计

（一）适应对象：地方龙头企业，合作社等

（二）服务描述：品牌定位分析、品牌形象设计、品牌应用规范、品牌传播策略及品牌管理与

维护。通过品牌规划设计，帮助建立独特的品牌形象，提升品牌价值，获得市场认可度，提升

市场竞争力，实现长期可持续发展。
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➫产业发展战略研究与规划
（一）适应对象：地方龙头企业
（二）服务描述：从产业发展的全局出发，分析明确区域功能定位、产业战略定位、产业发展策略和重点项目策划
和规划实施方案。
（三）成功案例：甘肃农业龙头企业发展战略研究，四川茶业龙头企业发展战略研究，全国天然色素（湖南）产业
化示范基地发展战略研究等。

➫企业园区发展方案
（一）适应对象：地方龙头企业
（二）服务描述：为实现园区的可持续、高质量发展，对园区产业规划、招商引资、运营服务、产业运营和商业配
套等方面进行系统的规划。促进园区产业升级、提升服务水平、推动科技创新、加强人才引进和培养、提高园区整
体品质和形象。
（三）成功案例：湖北药姑山生态（养生养老）特色产业创新（试验）发展战略研究，黑龙江庆阳生态养生养老产
业创新（试验）示范区发展战略研究，湖南双峰清泉文化体验与生态养生养老产业创新示范区发展战略研究，昕泰
田园综合体及园区战略规划等。

➫市场运营方案
（一）适应对象：地方龙头企业
（二）服务描述：根据企业和产品的特性，通过市场的战略性、创造性、时效性和整合性的方向，
制定出具有指导性，实用性，高度统一的市场运营方案。
（三）成功案例：创建全国生物肥料技术产业化龙头发展战略研究等。
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➫全球化运营方案

（一）适应对象：地方龙头企业

（二）服务描述：帮助企业进行全球市场研究，组织企业出国商务考察，与海外公司建立合作伙伴关系，提供北美海外

仓服务，公司品牌和产品通过全球贸易网和茶业出口平台面向全球发布，并通过全球推广传播中心现代化融媒体全球推

广传播，拓展全球市场。

（三）成功案例：创建平台化全球大市场发展战略研究，湖南桃源茶业全球推广传播，广东英德红茶全球推广传播，湖

南湘西茶业全球推广传播，雄安三台鞋全球推广销售。

➫共建区域智库

（一）适应对象：地方龙头企业

（二）服务描述：为更好服务地方政府与企业，雄安财富金桥智库将在各地创建“雄安财富金桥（XXX）智库”，以此

更好地为地方提供战略规划、产业规划，开展社会经济发展专题政策咨询服务，提供招商引资综合服务。

➫雄安下午茶

（一）参会人员：雄安财富金桥智库理事会、学术委员会、智库事务委员会专家、学者，单位和个人会员

（二）目的：“雄安下午茶”是雄安财富金桥智库为国家相关机构专业人员、地方领导、大学知名学者、海外学者专家、

企业家、国内企业家及相关领域知名人士构筑的一个开放性、研究性、学术性的交流平台。为了

交流知识、经验、成果，共同分析讨论解决问题的办法，而进行的探讨、论证、研究活动。

（三）形式：活动采用交流、分享的形式，围绕特定主题举办。
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➫雄安财富论坛

（一）参会人员：国家相关机构专业人员、地方领导、大学知名学者、海外学者专家、企业家、国内企业家及相关领域

知名人士。

（二）目的：“雄安财富论坛”是由雄安财富金桥智库 主办的民主、开放、多元的知识交流平台。目的是为加强与政

府、企业等各方面的合作，提高研究成果的应用价值，为社会发展和进步做出更大的贡献。

（三）形式：论坛围绕特定主题举办。

◎ 全球化服务

乡博汇联合关联领域为地方政府和企业转型升级服务，为推动一带一路与全球合作服务，帮助推广区域公共品牌、企业

品牌和产品品牌，拓展全球国际市场服务。

➫乡博汇（出口）采购基地

（一）适应对象：地方政府、有生产基地的企业

（二）服务描述

1.授权“乡博汇（出口）采购基地”。

2.企业出口产品网上窗口。翻译编辑企业出口产品英文信息，将产品信息上传茶业全球贸易平台：

www.teanet.com.cn,义元全球贸易平台：www.mycotrade.com。

3.销售。有国际客户订单，直接采购产品出口。

4.出口代理优惠。企业自己有出口订单，提供出口代理服务，享受优惠。
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（三）预期效果

1.品牌在国际市场得到推广传播，品牌影响力得到不断提升。

2.建立了国际性的对外销售窗口，拓展了新的产品销售渠道。

➫名称：海外茶仓

（一）适应对象：地方政府、龙头企业、有出口基地企业

（二）服务描述：

1.全球推广传播。（1）全球贸易电子商务平台推广。全球贸易电子商务平台推广传播地方品牌及文化、企业品牌、产

品品牌，展示乡村产品。平台：茶业全球贸易平台：www.teanet.com.cn,义元全球贸易平台：www.mycotrade.com，

YIYUANSTEA：www.yiyuanstea.com。（2）全球融媒体平台推广。通过全球融媒体平台facebook，youtube，

instagram，twitter等推广传播地方品牌及文化、企业品牌、产品品牌，展示乡村产品。（3）经济文化交流合作平台

微信公众号推广企业及产品。

2.产品推广销售活动。参与组织的海外各种茶事活动，产品推广销售活动。

3.展销。代理或者帮助企业在海外参加展会。

4.预订。相关样品放在海外茶仓展厅，面向经营商，开展预定，再发货。

5.商务考察。优先参与组织的海外商务考察团。

6.出口代理优惠。帮助没有出口权和出口经验的企业，提供出口代理服务，享受优惠。

乡博汇：让卖的卖得好，让买的买得到！



（三）预期效果

1.创建了对接国际市场展示窗口。

2.品牌全球推广传播。品牌在国际市场得到推广传播，品牌影响力得到不断提升。

3.拓展了产品销售渠道。

➫名称：出口代理

（一）适应对象：有出口基地企业、有客户没有出口资质企业、有客户没有出口操作经验企业。

（二）服务描述：

1.代办出口手续。茶叶，提供收汇、结汇、商检、订舱、报关等手续，提供报关、清关文件、原产地证明。乡村产品，

提供收汇、结汇、订舱、报关等手续，提供报关、清关文件、原产地证明。

2.代办出口退税。企业提供增值税专票。

➫名称：出国商务考察

（一）适应对象：地方政府、企业家

（二）服务描述：主要围绕加拿大、美国等国留学、旅游、移民与开展海外投资提供服务。与海外茶仓有机结合，为龙

头企业走出去提供具体服务。

1.移民 2.留学 3.投资 4.商务

乡博汇：让卖的卖得好，让买的买得到！




